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Comarch wdrozyt system prowizyjny w LINK4

Comarch uruchomit w LINK4 system Comarch Commission & Incentive. Celem wdrozenia byto
usprawnienie procesu zarzgdzania siecig i rozliczania wynagrodzen posrednikéw i doradcéw finansowych
wspotpracujacych z ubezpieczycielem.

O Rozpoczelismy dziatalno$¢ w Polsce w 2003 roku od dystrybucji ubezpieczen poprzez kanat direct.
Nadal jestesmy liderem tego modelu sprzedazy, ale chcemy dostosowywac oferte do biezacych oczekiwan
naszych klientow. Dlatego nieustannie szukamy rozwigzan, ktore zwiekszg dostepnos¢ naszych
ubezpieczen. RozpoczeliSmy wspédtprace najpierw z multiagencjami ubezpieczeniowymi a nastepnie z
posrednikami finansowymi. Dzieki temu nasza oferta dociera do szerszej grupy potencjalnych klientéw.
Wyjscie poza kanat sprzedazy direct postawito przed nami nowe wyzwania, tj. potrzebe zarzadzania
informacjami o posrednikach, zgodnosci z wymogami regulatora rynku oraz rozliczen prowizyjnych.
Poszukiwania dojrzatego i spetniajgcego nasze wymagania systemu doprowadzity nas do firmy Comarch.
Jestesmy zadowoleni z przebiegu wdrozenia jak i biezgcej eksploatacji systemu Comarch Commission &
Incentive. Aby lepiej pozna¢ mozliwosci systemu przed jego uruchomieniem, zdecydowali$my sie na
podzielenie zadan wdrozeniowych pomiedzy Comarch i LINK4. Comarch opracowat wybrane algorytmy
prowizyjne i szablony raportow, a nastepnie nasi specjali$ci samodzielnie skonfigurowali pozostate [
podkresla Lidia Fido, Dyrektor Pionu Finansow, LINK4.

0 Zakonczone witasnie wdrozenie systemu Comarch Commission & Incentive w Link4 potwierdza silng
pozycje naszego rozwigzania na rynku finansowym. Cieszymy sie, ze kolejny zaktad ubezpieczeniowy
docenit mozliwosci systemu i zaufat Comarch w tak newralgicznym obszarze jakim jest zarzadzanie sitami
sprzedazy. Projekt objat dostarczenie funkcjonalnosci administrowania siecig posrednikow i
wspotpracownikow, prowadzenia rozliczen prowizyjnych oraz raportowania [ wyjasnia Maciej Slésarczyk,
Kierownik Konsultingu Ubezpieczeniowego, Comarch.

Comarch Commission & Incentive to rozwigzanie przeznaczone do kreowania polityki prowizyjno-
motywacyjnej i zarzadzania siecig sprzedazy w towarzystwach ubezpieczeniowych, bankach i innych
instytucjach finansowych. Funkcjonalnos¢ systemu ewoluowata od programu naliczajgcego prowizje do
nowoczesnej platformy, wspierajacej zarzadzanie i komunikacje z siecig sprzedazy z wykorzystaniem
portalu agenta. Analitycy z Gartnera w ramach raportu MarketScope for Insurance Incentive
Compensation Management uznali Comarch Commission & Incentive za jedno z 13 wyrdzniajgcych sie
globalnych rozwigzan informatycznych w obszarze rozliczen prowizyjno-motywacyjnych.

Wiecej informacji: finanse.comarch.pl
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